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L’opportunità



• Al giorno d’oggi, il concetto di mobilità è 

sempre più importante per i professionisti di 

ogni settore

¹ Fonte: Report di Banca d’Italia, disponibile a : http://www.bancaditalia.it/pubblicazioni/econo/quest_ecofin_2/qef144/QEF_144.pdf

Perché avere un Mobile POS

• Secondo Wallet-E, Smartphone e Tablet

sono un mezzo che rende gli utenti 

potenziali esercenti

• L’uso delle Carte Plastiche sta sostituendo 

l’uso della Carta Moneta nella maggior 

parte dei paesi europei¹ 
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• Il concetto di convergenza fra diversi 

device, rende fondamentale l’integrazione

fra sistemi e processi: un tema fondamentale 

per lo sviluppo e l’innovazione portati avanti 

da Wallet-E

Perché avere un Mobile POS

• La multimedialità elimina la distinzione fra 

mezzi di comunicazione: noi di Wallet-E 

costruiamo ogni giorno il nostro business 

sull’interazione fra device diversi
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L’Opportunità

− Mercato saturo*

− Processi di Business derivati dal

settore Bancario

− Alti costi di mantenimento per le

PMI

+ Risponde a una nuova necessità:

la mobilità

+ Un processo di business nuovo,

web based

+ Costo totale competitivo

+ Decreto Crescita 2.0: l’ esercente

deve accettare pagamenti con la

carta sopra la soglia di 30€

POS Tradizionale Mobile POS

4,4 P. IVA senza POS

3 - 3,4 adopters a lungo termine

1,4 – 1mn potenziali adopters a medio termine

ADDRESSABLE MARKET  = 5 mn P. IVA

Mercato attuale POS e GPRS POS

0,6 mn P. IVA con POS
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Overview: il caso di Square

• Square, azienda californiana pioniera nel mondo dei 

pagamenti in mobilità inizia la propria avventura nel 

2009.

• L’idea nasce da un episodio interessante: uno dei 

fondatori non ha potuto concludere una vendita 

importante in quanto non abilitato ad accettare carte 

di credito.

• Già nel 2012, Starbucks annuncia che avrebbe 

utilizzato la tecnologia di Square per processare le 

transazioni dei propri clienti che volevano pagare con la 

carta, lo stesso nel 2014 avviene con Whole Foods

Market.

• La particolarità di Square è che gestisce un grande 

volume di transazioni e non è legato a nessun 

istituto bancario.
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Mobile Payments Landscape

• Costi Fissi / nascosti

• Pricing non trasparente

• Costi alti

• Card Present

• Pay per use

• Trasparenza

• Prezzo competitivo

per clienti Low-end

• Mobile Card Present

• Simile all’E-commerce: 

carta non presente 

durante la transazione

• Costi più alti per 

l’esercente

• Penetrazione 

estremamente bassa

Banche Mobile POS App
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Wallet - ABILE



Che cos’è Wallet-ABILE?

• Il POS Mobile Wallet-ABILE è una soluzione che abilita a ricevere pagamenti con

Carte di Credito e Carte di Debito in tutta facilità, superando la tecnologia dei POS

tradizionali

• È un servizio facile e intuitivo, che permette di ricevere pagamenti in mobilità

senza rischi, grazie al proprio smartphone o tablet

Sicuro: i pagamenti sono

sempre verificati e garantiti

Semplice: facile da usare,

comodo da portare sempre con

te

Mobile: ovunque sia

l’esercente, il POS Mobile è il

partner giusto per la gestione

del proprio business
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Prodotto: Wallet-ABILE

• Certificato EMV & PCI 

• Approvato Visa e MC 

• Pronto per American 

Express

• Supporta protocollo CB2 

• Fino a 20 gg/ 3 trx/gg

• Pronto per il contactless

• Supporto multilingua

Mobile POS App Web Servizi

• App pronta per Android, 

iOS e Windows Phone 8

• Pronto per integrazioni

con terze parti

• Gestione completa CB2

• Gestione multilingua

• Piattaforma WEB self 

service

• Sistema di caricamento

automatico documenti

• Sistema per AML con 

carta di credito

• Gestione completa delle

transazioni lato merchant

• Gestione del card-holder

• Gestione multi 

conto/multi banca

• Gestione evoluta delle

ricevute lato card-holder

• Gestione evoluta della

rete vendita del merchant

• Gestione evoluta della

rete di partner-

procacciatori

• Supporto White label per 

integrazioni con banche e 

istituzioni finanziarie
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Wallet – ABILE: Servizi



Piattaforma Web User-Friendly Self Service che
permette di:

• Caricare automaticamente i documenti necessari
per sottoscrivere il servizio

• Sistema per AML con carta di credito

• Gestione completa delle transazioni lato
merchant, che mostra nel dettaglio:

• Numero seriale: è possibile filtrare la ricerca fra le tue
transazioni, inserendo il numero seriale del tuo POS Mobile
Wallet-ABILE

• Circuito Bancario: è possibile filtrare la ricerca fra le tue
transazioni, inserendo il circuito di pagamento

• Conto Bancario: è possibile filtrare la ricerca fra le tue
transazioni, selezionando I diversi conti

• Tipo di transazione: è possibile filtrare la ricerca fra le tue
transazioni per aggregarle a seconda della tipologia: chiusura
di giornata o transazione di pagamento.

• Commissioni: è possibile filtrare la ricerca fra le tue
transazioni a seconda delle commissioni pagate

• Risultato delle transazioni: è possibile filtrare la ricerca fra
le tue transazioni a seconda del risultato (transazioni
approvate o negate)

• Gestione del Card-holder

Report delle transazioni sul 

Portale Wallet-E

Wallet-ABILE Portale Web
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Wallet-ABILE: Servizi

• Gestione multi conto / multi banca

• Gestione evoluta delle ricevute lato card-holder: nel nostro portale web i tuoi

client possono scaricare la ricevuta inserendo la data della transazione,

l’ammontare pagato e gli ultimi 4 numeri della carta utilizzata per pagare

• Gestione evoluta della rete vendita del merchant

• Gestione evoluta della rete di partner-procacciatori

• Supporto White Label per integrazioni e co-branding con banche e istituzioni

finanziarie

Scarica la ricevuta Gestione rete di vendita
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White Label

Il nostro sistema è facilmente integrabile con altri sistemi, grazie al White

Label Support:

• Possibilità personalizzazione POS Mobile

• Loghi e cover

• Brand visualizzabile all’accensione sul display

• SDK disponibile per tutte le piattaforme mobili:

• Win 8 o più recenti

• Android 2.4 o più recenti

• iOS 5.4 o più recenti

• App customizzabile

• Cruscotto transazioni e processo registrazione lato merchant

integrabile con altri sistemi
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Wallet-E



Wallet-E è una start-up italiana nel mondo dei pagamenti in mobilità, il cui goal è di

promuovere il processo di evoluzione nei pagamenti dal modello attuale, basato sul

contante, ad una nuova era di pagamenti basati sugli smartphone.

Wallet-E ha lanciato Wallet-ABILE, il primo prodotto/servizio che connette il mondo dei

pagamenti tradizionali con carta al mondo Mobile. Wallet-ABILE è una soluzione che

abilita gli esercenti a ricevere pagamenti in maniera semplice, sicura, economica e

mobile.

Vision

Wallet-E è nata grazie al comune interesse e alla grande esperienza dei suoi fondatori:
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Chi siamo
Andrea Costa

Chairman, 1960. Nel corso di vent’anni di esperienza professionale ha ricoperto posizioni executive in

società italiane ed internazionali nel settore delle telecomunicazioni e nella riorganizzazione ed il

turnaround di imprese tra cui Urmet Telecomunicazioni Group (CEO, Italia), Daruma

Telecomunicationes (Presidente, Brasile), Tellas Telecomunicazioni (CEO, Grecia), Wind-PPC Holding

(Vicepresidente e CEO, Olanda), Wind Telecomunicazioni (Direttore Business Development, Strategie,

Affari Regolamentari), Omnitel Pronto Italia (oggi Vodafone Italia). E’ stato consigliere

d’amministrazione in società di telecomunicazioni, IT e catene commerciali. E’ stato inoltre il promotore

della joint-venture tra Wind e Banca Sella che nel 2003 ha dato origine al primo Istituto di Pagamento

Italiano.

Luca Del Col Balletto

Fondatore e CEO di Partitalia, 1970. Un imprenditore che può vantare un track record importante

nell’introduzione di soluzioni innovative per il settore delle “carte di plastica” nel mercato Italiano. Questo

fa’ si che la sua azienda possa vantare un rapporto commerciale consolidato con i clienti/promotori

potenziali di mobile payments nel contesto nazionale nonché una solida reputation con i principali

fornitori di tecnologia a livello mondiale. Seguirà gli aspetti commerciali.

Roberto Premazzi

CEO, 1966, Laurea in Economia e Commercio presso il Politecnico di Studi Aziendali di Lugano (CH).

Con un’eccezionale conoscenza del mondo Telco & Mobile, una vera passione per il marketing,

contenuti mobile e applicazioni a valore aggiunto, Roberto crea nuovi prodotti, concepisce modelli di

business innovativi e costruisce aziende di successo nel campo dei Mobile VAS (Fondatore e CEO di

Mobile Solutions). Ha sviluppato a partire dal 2000 una piattaforma di delivery e contenuti di TIM Mobile

Polyphonic Ring Tones, inoltre ha fondato il primo Mobile Java Multiplayer Games and Platform a livello

mondiale e il primo Samsung Fun Club in Italia, in seguito utilizzato come modello condiviso a livello

internazionale. Ha operato nel mondo del Mobile HW (Onda Communications Biz Dev Director), con il

lancio del progetto di Licencing “Ducati” per device mobile a banda larga e il ruolo di Sales e MKTG VP

per Urmet TLC S.p.A.
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Wallet-E: Contatti

Roberto Premazzi

CEO

Ph: +39 335 1353097

roberto.premazzi@wallet-e.com

Luca Del Col Balletto

Sales & Mktg Director

Ph: +39 348 0802458

luca.delcol@wallet-e.com

Andrea Costa

Chairman

Ph: +39 329 6174035

andrea.costa@wallet-e.com

Sede Operativa:

Via Montefeltro 6, 20156 

Milano

Ph: +39 0238601711
info@wallet-e.com
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