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FRANCESCO SALEMI
A.D. NSA SPA

Il finanziamento della MICRO PICCOLA IMPRESA
L'utilizzo del fondo di garanzia =

L'esperienza di NSA



j| CHI SIAMO?

Bl Societa per azioni iscritta all’albo dei mediatori creditizi

Bl 104 collaboratori

Bl 33 consulenti esterni
Bl 14 min di euro di fatturato nel 2015
Bl Oltre 3.500 operazioni erogate nel 2015
Bl 11 banche clienti

Bl Presidio di tutto il territorio italiano
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| IL NOSTRO VALORE AGGIUNTO B

Bl Un sistema di Rating proprietario sviluppato con |I'Universita
Cattolica del Sacro Cuore di Milano

Bl Una banca dati costantemente aggiornata delle migliori 250.000
PMI italiane

Bl Dati economici arricchiti da informazioni qualitative che derivano
dall’incontro diretto con oltre 50.000 Imprenditori e con piu di
2.000 Gestori delle Banche

Bl Un sistema IT con un elevato grado di automazione costruito in 10
anni di esperienza a contatto diretto con Banche e Imprese
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j| 1 NOSTRI OBIETTIVI

Bl Sviluppare nuova clientela per le Banche
Clienti nelle aree a bassa penetrazione
commerciale

Bl Difendere la clientela della Banche nostre
partner dall’intrusione della concorrenza

GRUPPO

BUSINESS PARTNER




j| IL FONDO DI GARANZIA

Utilizziamo strategicamente il fondo centrale
di garanzia per garantire alle banche maggiore
sicurezza nell’affrontare mercati nuovi o, piu
semplicemente, per finanziare nuovi clienti.
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j| NSA SPA. TIMING OPERATIVO
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Il LA GESTIONE
DEL FONDO DI GARANZIA

Bl Tutto il processo di gestione della garanzia € responsabilita

di NSA, che ha una copertura assicurativa contro gli errori
professionali, mai utilizzata

Bl |l processo, costruito da NSA per rendere sicura la Banca,
parte dall’escussione della garanzia

Bl Tutte le garanzie sono state regolarmente escusse
Bl Default rate ultimi 5 anni, 1,9%

Bl Se le garanzie del fondo centrale non vengono escusse

regolarmente tutte non si puo applicare la ponderazione
zero!
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| 1 DATI DI SINTESI DEL FDG

Domande: dal 2014 al 2015 sono aumentate del 17%,
passando da 84.000 a 102.000. Il fondo di Garanzia nel
2016 ha superato le 500.000 operazioni garantite.

Delegati alla presentazione: nel 2015 il 52% delle
domande e stata presentata direttamente dalle BANCHE
invertendo il trend degli anni precedenti che vedeva i
confidi fare la parte del leone.

Erogato: nonostante 'aumento della quota garantita il
finanziamento erogato risulta essersi leggermente
contratto (circa 146.000 € nel 2015).
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| 1 DATI DI SINTESI DEL FDG

Durata dei finanziamenti: il 50% circa dei finanziamenti
garantiti ed erogati ha una durata superiore a 36 mesi.

Beneficiari: Micro e Piccola Impresa rappresentano oltre
I’80% dei beneficiari delle garanzie.

Scopo: I’'83% delle operazioni sono state realizzate a
fronte di operazioni per liquidita. Circa il 17% a fronte di
investimenti.

Domande per StartUp innovative: le domande accolte
per start up innovative sono quasi triplicate, passando

dalle 240 del 2014 alle 764 del 2015, con finanziamenti
concessi pari a 176 milioni di €. —
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j| I DATI DI NSA

Al 31.12.2015 sono circa 10.000 le
operazioni erogate dalle Banche Clienti su
proposta di NSA SpA

Bl Dei seguenti settori:

Bll COMMERCIO 30%
SERVIZI 20%
mll EDILIZIA 7% N
~ EIINDUSTRIA 43% -
| Bl SERVIZI 20%

—

INDUSTRIA 43%

GRUPPO

.
\
4

<
)
()




| 1 DATI DI NSA N

Al 31.12.2015 sono circa 10.000 le
operazioni erogate dalle Banche Clienti su
proposta di NSA SpA

Bl Delle seguenti dimensioni:
mll MICRO 40%
Bl PICCOLA 47%
Bl MEDIA 12%
Bl GRANDE 1%*

media 12% grande 1%

g
\

*non ammissibile al fondo di garanzia 1 1O\ ‘ .II
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micro 40%

piccola 47%
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|l 1 DATI DI NSA

Al 31.12.2015 sono circa 10.000 le
operazioni erogate dalle Banche Clienti su

proposta di NSA SpA

DURATA MEDIA
FINANZIAMENTO

MEDIO DELIBERATO 40 IVl ESI
205.000 EURO
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I DATI CHE EMERGONO
DALLA NOSTRA ESPERIENZA

Credito: domanda & offerta

Le PMI selezionate (la fascia di mercato migliore rappresentante
circa il 15-20% delle MPMI) ha una esigenza di credito limitata.

Il 60% delle aziende contattate non accetta rapporti con nuovi
istituti di credito.

Questa fascia di mercato non ha registrato nessuna contrazione
di credito ma un’offerta crescente a condizioni mai viste prima...
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I DATI CHE EMERGONO
DALLA NOSTRA ESPERIENZA

Investimenti: come togliere i freni?

Ci sono ancora pochi progetti di investimento e molta incertezza
che sta frenando anche la migliore imprenditoria del paese.

Il Mise/Mef e il soggetto gestore MCC hanno dimostrato che un
intervento di sostegno pubblico all’economia, nonché il
coinvolgimento del sistema bancario, con costi limitati, puo
essere efficiente/efficace e diventare una fondamentale
infrastruttura di sostegno all’economia.

Il fondo centrale di garanzia e un moltiplicatore di risorse
finanziarie che coinvolge il sistema bancario sia come analista

dell’affidabilita delle proposte che come finanziatore ‘ﬁi"l’
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Il I DATI CHE EMERGONO
DALLA NOSTRA ESPERIENZA

Investimenti: come togliere i freni?

NSA contribuisce in modo rilevante
(16% delle domande di accesso al
fondo in Lombardia) alla diffusione di
strumenti di supporto alla crescita e al
consolidamento delle imprese
favorendone un rapido accesso al
credito a costi concorrenziali e con un
bassissimo contributo di garanzie.
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