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La	protezione		
della	Persona	
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CAPOGRUPPO


Acquisito il 60,42% nel 12/2012


Acquisito il 70% nel 10/2015


Il Gruppo C.R.As.
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La nostra Banca nel mercato Assicura.vo
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La nostra Banca nel mercato Assicura.vo
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5 PUNTI


Analisi dei bisogni
 Catalogo Prodotti
 Processo Distributivo
 Confezionamento

dell’offerta


Estrazione 

del valore


La nostra Banca nel mercato Assicura.vo
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La nostra Banca nel mercato Assicura.vo
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4 AREE


Auto
 Retail
 Imprese
 Welfare


Persona
 Patrimonio
 Persona
 Patrimonio
 Assistenza

Sanitaria


Previdenza

Complementare


La nostra Banca nel mercato Assicura.vo
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rapporto Bancassicurazione 2012
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rapporto Bancassicurazione 2012
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rapporto Bancassicurazione 2012
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Quando e da dove siamo partiti 

Case history: Carta per la Salute
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Contenere i costi delle 
coperture assicurative per 

i propri Dipendenti e 
mantenere invariate le 

prestazioni 

Coperture Collettive 
Andamento tecnico => 100 

Incrementare i margini 
da servizi 

Soddisfare le esigenze della 
clientela con servizi e 

soluzioni innovativi 

Le esigenze della Banca


INTERNE
 MERCATO
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Su	una	spesa	sostenuta	dal	SSN	
pari	a	111	miliardi,	i	ci0adini	
pagano	di	tasca	propria	(c.d.	out	
of	pocket)	ben	30	miliardi	di	
euro.	E	tale	quota	a	carico	
esclusivo	dei	singoli	è	des7nata	
inevitabilmente	ad	incrementare	
in	un	contesto	economico	
peraltro	da	tempo	stagnante.	

Dove va parte dei flussi finanziari dei clien.
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Confezionamento dell’offerta
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FAB	è	un	Fondo	Socio	Sanitario	e	assistenziale	
cos7tuito	ai	sensi	del	D.Lgs.	30/12/1992	n.502	
il	30	Novembre	del	2011	ed	è	Iscri0o	
all’Anagrafe	dei	Fondi	del	Ministero	della	
Salute.	
	
Dal	1°	Gennaio	2017	si	trasformerà	in	Società	
di	Mutuo	Soccorso.	
	
	

Chi è Fab
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Nel rispeRo delle regole
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Prestazioni	sanitarie	a	rilevanza	sociale	
aYvità	finalizzate	alla	promozione	della	salute,		alla	prevenzione,	individuazione,	
rimozione	e	contenimento	di	esi7	degenera7vi	o	invalidan7	di	patologie	congenite	e	
acquisite;	
	
Prestazioni	sociali	a	rilevanza	sanitaria	
aYvità	del	sistema	sociale	che	hanno	l’obieYvo	di	supportare	la	persona	in	stato	di	
bisogno,	con	problemi	di	disabilità	o	di	emarginazione	condizionan7	lo	stato	di	salute;	
	
Prestazioni	socio-assistenziali	con	rilevanza	sanitaria		
l’invecchiamento	della	popolazione	e	l’allungamento	della	vita	media	degli	individui	
è,	infaY,	un	fenomeno	sociale	rilevante,	con	ripercussioni	di	natura	economica,	che	
impone	di	disporre	di	prestazioni	assistenziali	pubbliche	o	private	in	caso	di	bisogno,	
su	fasce	di	popolazione	a	volte	deboli.	

I 3 pilastri della sanità integra.va
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L’albero del benessere
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Prestazioni	sia	quando	si	è	in	salute	che	quando	vuoi	tornare	in	salute	

Sei	in	salute	 Vuoi	tornare	in	salute	

PREVENZIONE	
	

LENTI	
	

TICKET	
	

FISIOTERAPIA	
	

DETARTRASI	

RICOVERI	IN	STRUTTURA	
PUBBLICA	E	PRIVATA	

	
INTERVENTI	CHIRURGICI	

	
DIAGNOSTICA	

	
ESAMI	DI	ALTA	

SPECIALIZZAZIONE	
	

VISITE	SPECIALISTICHE	

Cosa offre
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Un’offerta	semplice	e	completa	

Single	 Famiglia	

Canone	uguale	
indipendentemente	dall’età	
dei	singoli	componen7	della	
famiglia	e	dal	numero	dei	

famigliari	
	
	

Le opzioni




21	

Soci assis..
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Diffusione dei Soci assis..
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Young Gold
 Senior 
Giovani


Fitness Tracker

Infortuni


Protezione famiglia

Sicurezza


Tranquillità


Quando hai più bisogno

e sei più solo, un Piano Sanitario


a supporto


Smart 
Prevenzione


Device


Platinum 
L’offerta completa


Quali sono i piani sanitari
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+150

Tappe	

+3.000

Visite	

Inizia.va «Il camper per la Salute» presso le filiali
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Inizia.ve per la clientela retail
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Device
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SBiM: Sport e Benessere in Movimento


Alessandro	del	Piero	
Ambasciatore di SBiM
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SBiM: Sport e Benessere in Movimento 
Torino – SeRembre 2016
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Prestazioni	Sanitarie	

GRATUITE	
Per	i	Soci	della	Cassa	di	Risparmio	di	As7	

	

Circa	25.000	soci	

1.248	prestazioni	ges7te	

Voucher Soci
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Qualche dato
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Qualche dato


Retail	As7	
6390	
68%	

Retail	Biver	
2980	
32%	

Carte	per	la	Salute	aYve	

9.370


Retail	
20923	
84%	

ColleYve	
4064	
16%	

Assis77	

24.978


Da7	al	23/09/2016	
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Qualche dato


RICOVERO	
PER	GRANDE	
INTERVENTO	

13	

RICEVERO	PER	
INTERVENTO	

337	

INDENNITA'	
SOSTITUTIVA	

810	

Interven7	chirurgici	

1.160


Da7	dal	01/01/2015	al	23/09/2016	

Ticket	Sanitari	

1693


MEDICINA	
PREVENTIVA	

481	

PREVENZIONE	
ORALE	
363	

CAMPER	PER	
LA	SALUTE	

3123	

Prestazioni	di	medicina	preven7va	

3.967
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Qualche dato


INSERIMENTO	
PRATICA	

PAGAMENTO	
	SU	C/C	

8,34gg	
MEDIA	PONDERATA		

GIORNI	DI	LAVORAZIONE	PRATICA	

91,20%	
DEGLI	ASSISTITI	CONSIGLIEREBBE		

FAB	AD	UN	PROPRIO	CARO	

Fonte:	Survey	Monkey,	Fab	Customer	Sa7sfac7on	2015	
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Report	Combined	

Coperture		 S/p	competenza	

ColleYve	 158,85%	

Retail	 36,54	%	

Totale	 64,31	%	
Da*	2011	fonte	FAB	

Risulta.
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Report	Combined	

Coperture		 S/p	competenza	

ColleYve	 98,83%	

Retail	 48,78	%	

Totale	 60,68	%	
Da*	2015	fonte	FAB	

Risulta.



