
L’offerta	  Auto	  
di	  Assimoco	  
dedicata	  alle	  
Banche	  
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Il	  portafoglio	  Auto	  di	  Assimoco	  

	  
q  Banche	  Credito	  Coopera<vo	  
	  	  
q  Agenzie	  Tradizionali	  e	  di	  

Cooperazione	  (rete	  agenziale)	  

Al	  31/08/2015	  il	  portafoglio	  Auto	  di	  Assimoco	  	  
è	  così	  suddiviso	  per	  canali	  
	  

Il	  portafoglio	  è	  suddiviso	  in	  DUE	  cluster:	  

CANALE	  
AGENZIALE	  

CANALE	  	  
BANCHE	  

Suddivisione	  del	  portafoglio	  Auto	  per	  canale	  

2	  Oggi	  Assimoco	  è	  uno	  dei	  principali	  Player	  nel	  mercato	  Bancassurance	  Auto	  italiano	  
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Ges<<	  dall’Ufficio	  Centrale	  della	  
Banca,	  a6raverso	  una	  pia6aforma	  
informa<ca	  dedicata	  a	  tu6a	  la	  rete	  
di	  vendita,	  agenzie	  comprese	  

L’evoluzione	  nell’offerta	  Bancassicura7va	  
Auto	  di	  Assimoco	  

q segnalazione	  allo	  sportello	  
q emissione,	  vendita	  e	  ges<one	  

portafoglio	  (post-‐vendita)	  	  

CENTRALIZZATO! NELLE FILIALI!

Dal	  2012,	  con	  il	  proge6o	  
AUTOSICURA,	  Assimoco	  ha	  
introdo6o	  un	  nuovo	  conce6o	  
organizza<vo	  sulla	  rete	  bancaria	  
per	  l’assicurazione	  delle	  
Autove6ure:	  

q emissione,	  vendita	  e	  ges<one	  
portafoglio	  dire6amente	  nelle	  filiali	  

q supporto	  tecnico/commerciale	  da	  
Ufficio	  Centrale	  della	  Banca	  

Dal	  2015,	  il	  nuovo	  soMware	  
ASSIMOTOR,	  svilupperà	  
ulteriormente	  questo	  conce6o,	  
sfru6ando	  anche	  le	  opportunità	  
offerte	  dalle	  novità	  norma<ve	  
!
!
!

Fino	  al	  
2012	  

Dal	  
2012	  

Dal	  
2015	  

ASSIMOTOR!
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Le	  regole	  della	  Bancassicurazione	  per	  Assimoco	  
Per	  modificare	  l’organizzazione	  e,	  conseguentemente,	  massificare	  la	  vendita	  
del	  prodo6o	  è	  stato	  necessario	  creare	  un	  modello	  di	  vendita	  basato	  su:	  
	  

SEMPLICITÀ	  

TRASPARENZA	  

OPPORTUNITÀ	  

SERVIZIO	  

FORMAZIONE	  

ECONOMICITÀ	  



L’OFFERTA	  AUTO	  DI	  ASSIMOCO	  DEDICATA	  ALLE	  BANCHE	  
Oscar	  Fo<	  –	  Responsabile	  Ramo	  Auto	  Assimoco	  
	  

5	  

Le	  banche	  che	  collocano	  le	  polizze	  Auto	  Assimoco	  	  

Ad	  oggi,	  con	  il	  proge6o	  Autosicura	  
le	  banche	  che	  collocano	  le	  polizze	  
Auto	  sono	  137	  
	  
Assimoco	  ha	  formato	  nelle	  banche	  
più	  di	  2.000	  persone	  dedicate	  alla	  
vendita	  del	  prodo6o	  auto	  

DISTRIBUZIONE	  	  
DELLE	  POLIZZE	  AUTO:	  

3	  

3	   5	  
3	  

19	  

12	  

2	  

13	  

2	  

17	  

2	  

2	  
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Qualche	  sta7s7ca…	  
Ripar<zione	  del	  totale	  polizze	  per	  linea	  di	  prodo6o	  Autosicura	  Assimoco	  
	  

Il	  prodo6o	  è	  disponibile	  con	  4	  pacche^	  di	  offerta	  
con	  coperture	  crescen<:	  

Il 73,80% delle polizze ha almeno una garanzia accessoria."

Il tasso di Conversione dei preventivi in polizza è del 36%!
Il tasso di Regolarizzazione dei contratti a Effetto Differito è 
del 38%!

Media	  24%	  

Maxi	  6%	  
Extra	  3%	  

Compact	  67%	  
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ASSIMOTOR	  
LA	  NUOVA	  PIATTAFORMA	  DEDICATA	  ALLA	  VENDITA	  DEL	  PRODOTTO	  AUTO	  ASSIMOCO	  	  

Sos7tuirà	  l’a6uale	  pia6aforma	  in	  
dotazione	  alla	  rete	  bancaria	  e	  alla	  
rete	  agenziale	  (che	  non	  u<lizza	  
Autosicura)	  

E’	  costruito	  con	  le	  più	  avanzate	  
concezioni	  informa7che	  e	  
permeaerà	  successivi	  sviluppi	  di	  
prodo6o,	  nonché	  di	  cogliere	  al	  
massimo	  tu6e	  le	  opportunità,	  anche	  
le	  novità	  norma<ve	  

Permeaerà	  di	  ges<re	  tu6e	  le	  fasi	  del	  
prodo6o	  Auto	  di	  tuh	  i	  veicoli	  	  
(Autosicura	  ges<sce	  solo	  le	  
autove6ure)	  

Ges7rà	  tu6o	  il	  portafoglio	  auto	  della	  
compagnia	  (quietanzamen<,	  flussi	  
verso	  Ania	  etc…)	  

ASSIMOTOR!
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ASSIMOTOR:	  il	  nuovo	  modello	  di	  vendita	  	  
SENZA	  CARTA	  e	  SENZA	  ERRORI	  
Assimoco	  propone	  un	  modello	  di	  vendita	  senza	  la	  ges<one	  della	  carta	  e	  senza	  il	  rischio	  di	  
errore,	  anche	  al	  rinnovo.	  

CORRENTISTA	   ASSICURATO	  

LIBRETTO	  ATTESTATO	  
DI	  RISCHIO	  

POLIZZA	  
CARTACEA	  

CONTRASSEGNO	  

DOCUMENTI	  NON	  	  
PIU’	  NECESSARI:	  

ASSIMOTOR!
POLIZZA	  
ATTIVATA	  

POLIZZA	  SOSTITUTIVA	  
DISPONIBILE	  ONLINE	  
NELL’AREA	  RISERVATA	  

In	  corso	  di	  realizzazione	  nel	  2016	  



L’OFFERTA	  AUTO	  DI	  ASSIMOCO	  DEDICATA	  ALLE	  BANCHE	  
Oscar	  Fo<	  –	  Responsabile	  Ramo	  Auto	  Assimoco	  
	  

TARGA	  

ANAGRAFICA	  
BANCARIA	  	  

DATABASE	  
ANIA	  
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ASSIMOTOR:	  SENZA	  CARTA	  e	  SENZA	  ERRORI	  

Assimoco	  propone	  un	  modello	  di	  vendita	  senza	  la	  ges<one	  della	  carta	  e	  senza	  il	  
rischio	  di	  errore,	  anche	  al	  rinnovo.	  

€	  PREMIO	  

INFOCAR	  

POLIZZA	  
ATTIVATA	  Anagrafica	   Regole	  	  

assun<ve	  

Opzioni	  di	  
garanzia	  

In	  corso	  di	  realizzazione	  nel	  2016	  
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AGEVOLAZIONI	  DEDICATE	  ALLE	  BANCHE	  PARTNER	  

CORRENTISTI	  

SCONTI,	  
AGEVOLAZIONI	  
E	  RIDUZIONI	  

DIPENDENTI	  

FAMIGLIARI	  
CONVIVENTI	  
CORRENTISTI	  

SOCI	  

RID	  

NESSUN	  
SINISTRO	  NEGLI	  
ULTIMI	  5	  ANNI	  

AREA	  	  
CON	  BASSO	  
RISCHIO	  

PER	  I	  CLIENTI	  
CONDIZIONI	  DI	  
FAVORE	  SE	  

La	   tariffa	   Assimoco	   presenta	   agevolazioni	   alle	   Banche,	   per	   la	   clientela,	   compresi	   soci	   e	  
dipenden<,	  nonché	  ulteriori	  condizioni	  favorevoli	  per	  clientela	  ‘’virtuosa’’	  
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SERVIZIO	  DEDICATO	  	  ALLE	  BANCHE	  PARTNER	  

PARTNER	  
SERVICE	  

	  

SERVIZI	  PER	  LE	  
BANCHE	  

CAMPAGNE	  

RETE	  
COMMERCIALE	  
ASSIMOCO	  

MARKETING!

In	  merito	  ai	  servizi,	  Assimoco	  dedica	  
alle	   banche	   partner	   numerose	  
inizia<ve	   e	   offre	   supporto	   e	  
consulenza	  mirata	  in	  fase	  di	  vendita	  
e	  post	  vendita	  	  	  
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Riassumendo	  

Per	  informazioni	  scrivere	  a:	  servizio.commerciale@assimoco.it	  

SEMPLIFICAZIONE	   PAPERLESS	   ASSISTENZA	  E	  
DISPONIBILITÀ	  



www.assimoco.it	  


