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Bisogni di protezione razionali… 

I n d i p e n d e n t e m e n t e	
dall’aBuale	 andamento	 dei	
merca8	 finanziari,	 la	 ricerca	
di	 sicurezza	 è	 centrale	 nelle	
scelte	 dei	 r isparmiatori	
italiani.	
	
Q u e s t o 	 o b i e J v o	 h a	
progressivamente	 sos8tuito	
la	 r i cerca	 d i	 l iqu id i tà ,	
determinante	 negli	 anni	 di	
crisi	e	per	il	governo	del	“non	
si	sa	mai…”.	

Fonte:	Indagine	sul	Risparmio,	Centro	Studi	Einuadi,	Luglio	2016		

Il	diamante	del	risparmio	
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… comportamento di acquisto reali: il mercato pension in Italia 

7.506.225	
lavoratori	con	

forme	di	previdenza	
complementare	

su	un	numero	di	
24.890.703	
lavoratori	
totali	

Il	30%	 2	 lavoratori	 italiani	 su	 3	 non	
p o s s i e d o n o	 f o rm e	 d i	
integrazione	 alla	 pensione	
pubbl ica.	 Ogni	 anno	 s i	
registra	 un	minimo	 aumento	
degli	iscriJ	a	fondi	pensioni	e	
PIP	(3%-4%).	
	
1	 italiano	 su	 2	 possiede	 e	
u8lizza	 un	 tablet.	 Dopo	 tassi	
di	 crescita	 significa8vi,	 che	
hanno	 raggiunto	 il	 30%-40%,	
il	 mercato	 dei	 tablet	 cresce	
nel	2016	solo	del	10,5%.	

Fonte:	COVIP,	Giugno	2016		

Adesioni	a	forme	di	previdenza	complementare	

19.800.000	
uBlizzatori	di	tablet	

su	un	mercato		
potenziale	di	
37.786.300	
acquirenB	

Il	52,4%	

Fonte:	eMarketer,	Aprile	2016		

Acquis6	di	tablet	
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… comportamento di acquisto reali: il mercato protection in Italia 

•  Mercato	sta6co,	sempre	intorno	a	7-7,5	
mld	€	di	premi	ogni	anno	

•  Bassa	penetrazione	nel	portafoglio	di	
polizze	dei	clien6,	intorno	al	5%	

•  Forte	legame	con	l’andamento	dei	
finanziamen6	e	dell’economia	(crescita	del	
2%	annuo	nel	2011	vs.	crescita	del	20%	
annuo	nel	2015)	

•  Da	valutare	l’impaKo	dell’intervento	del	
Regulator	su	struKura	e	distribuzione	delle	
polizze	PPI	(black-out	di	offerta,	
limitazione	di	garanzie,	etc.)	

La	 protec8on	 non	 è	 in	 cima	
alle	 valutazioni	 di	 copertura	
ass icura8va	 dei	 c l ien8:	
appare	 efficace	 solo	 quando	
è	 presentata	 in	 occasione	
della	 soBoscrizione	 di	 un	
impegno	finanziario.		
	
Dopo	 l ’ i n t e r ven to	 de l	
Regulator	 sulle	 polizze	 PPI	 le	
strategie	di	trasferimento	del	
rischio	 richiedono	 una	 più	
profonda	 consapevolezza	
de l le	 p ropr ie	 es igenza	
assicura8ve.	

4	



5	

La strada più battuta: l’assicurato finanziato 

S o l o 	 s o m m a n d o 	 i	
finanziamen8	 per	 mutui	 e	
pres88,	compresi	quelli	per	la	
CQS,	 la	 protec8on	 vita	 ha	
oBenuto	risulta8	significa8vi.	
	
In	 par8colare,	 la	 sostenuta	
ripresa	del	mercato	dei	mutui	
ipotecari	 avvenuta	 nel	 2015	
(+97%	 rispeBo	 al	 2014)	 ha	
determinato	 un	 importante	
contributo	 alla	 protezione	
delle	famiglie	italiane.	
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Volumi	di	finanziamento	assicura6	(mld	€)	
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Fonte:	elaborazioni	su	daF	ABI,	Crif	e	Assofin,	Aprile	2016	
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L’azione di Aviva 

Fabbrica	di	
prodoV	
innova6vi	

costrui6	sulla	
base	

dell’exper6se	
internazionale	

della	
Compagnia	

Distributori	
seleziona6	tra	
le	primarie	

realtà	italiane	
di	banche	
Promozione	
finanziaria	

Rela6onship	and	
loyalty	della	
clientela	

AZIONI	 REAZIONI	

FEED-BACK	SU	EFFICACIA	ED	EFFICIENZA	
AFFINAMENTO	CONTINUO	

CONFRONTO	SU	FORMULA	
ASSICURATIVA,	GARANZIE	E	SERVIZI	
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